Vente et
développement
des affaires

Pd

Présentation pour La Station




Simon Ha

e Consultation stratégique

e Atelier/Conférence

e Podcast - La Fabrique d Aff
e CHOC-FM & CKVD-FM

e CA de Formaca

e CFP Gabriel-Rousseau

e Face aux Dragons

e Animation Clans d Affaires
e Patrouille de ski




En vente, on doit mettre
'emphase sur:
* les gens
e |a valeur en continu
e I'éethique
e 'apprentissage

Rendre les gens
remarquables
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Agen

e Introduction et présentati
e Sujets

> Réseautage

> Processus

o Simplicité

> Trucs & outils
e Questions et échange




Questions

Qui n'a jamais vendu?

Qui doit vendre dans une organisation?
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Produits
ou
Services




Réseautage

[ AVANT

e Définition des objectifs
e Recherche préalable

e Pitch court

e Logistique et matériel
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Réseau

[ PENDANT

e Ecoute active et engagem

e Utilisation du pitch et aju
temps réel

e Gestion du temps

e Notes et suivi




Réseautage

[~ APRES

e Organisation des contacts
e Suivi personnalisé
e Entretien des relations

OOOOOOO



Trucs de ré

Les bas avocats

Les supers-connecteurs
Etre 1a t6t

Se trouver un ‘buddy”
Simpliquer




On vend quoi?

e Une idée
e Une histoire
e Simon Sinek
o Pourquoi - Comment - Quoi
e Donald Miller
> Etre un héros
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Processus et «

e Acquisition

e Qualification

* Prise de besoins
e Développement de Ic
* Présentation
e Négociation
e Décision

e (Suivi)




Rendre ¢a facile

High Fogg Behavior Model
BehaviorModel.org
succeed here
fail here
Low Contact BJ F?gzgeg r?pe%iwiggrg

@ Hard to Do Easy to Do
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La simplicit

e Un processus dachat clair et f

e Les processus compliqués me
clients

e Exemple : Amazon




Mes outils
® mg
© OPUS
o SuperNormal Al
> Waalaxy
© StreamYard
> Vidyard
°> Language Tool
© OneNote
> POE
o Eversign
@ > Bitwarden
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https://nomisco.ca/la-liste-doutils-2025-de-simon/

Questions &

e |nsultes - Injures - Ques




Linkedin:
linkedin.com/in/simonharveyqc

Courriel:
simon@nomisco.ca

Téléphone:
418-559-4429

Calendly:

calendly.com/nomisco

Site Web:

nomisco.cad

Rendre les gens
remarquables

Youtube:
youtube.com/nomisco

Inspiré de Modern Agile



http://modernagile.org/
http://linkedin.com/in/simonharveyqc
http://nomisco.ca/
http://calendly.com/nomisco
http://youtube.com/@nomisco/streams

